CURRICULUM VITAE
PERSOONLIJKE GEGEVENS
Juan Rogillio Zeewijk

Lorentzstraat 44
4834 XC  Breda
Mobiel: 06-48110735

E-mail: juanzeewijk@hotmail.com
Geboren: 17 mei 1971
Nationaliteit: Nederlandse
Persoonsprofiel:

Ik ben een gedisciplineerde, flexibele, doelgerichte, ondernemende persoonlijkheid met een positieve levensinstelling en sociale omgangsnormen. Ik denk in mogelijkheden, ga uitdagingen aan en behaal daarmee meetbare resultaten. 

WERKERVARING
04/07 tot heden: Salesmanager


Your Health Fitnesscentrum Rotterdam Centrum/Breda,

Eindverantwoordelijk voor het commerciële en functionele beheer van nieuwe vestigingen.
· Schrijven van een verkoopplan, uitvoeren, analyseren en rapporteren van de 
verkoopresultaten. 
· Meewerken aan het tot stand komen van het marketingplan.

· Verantwoordelijk voor het budget van de vestiging. 

· Uitbreiden van het ledenbestand door middel van het genereren van leads en 
prospectcalls
· Bedrijfsfitness in concept en als product ontwikkeld:
- beheren CRM
- bezoeken van bedrijven
     - opstellen en afsluiten van contracten ten behoeve van bedrijfsfitness.    
· Personeelsbeleid: Selectie en werving van personeelsleden, aansturen en coachen van het verkoopteam, voorzitten van vergaderingen, personeelsplanning.
· Leiding geven aan een team van 20 personen.
.

12/03 tot heden: Operational manager 

Bizonder Wellness Centre, Hoogvliet Rotterdam

· Meewerken aan het ontwikkelen van het volledige marketingplan: Doelgroepanalyse, commerciële doelen vastgesteld, promotie campagnes, vertegenwoordiging op grote landelijke en internationale wellness beurzen, website beheer, vergroten regionale naamsbekendheid.
· Ingespeeld op de marktontwikkelingen door productontwikkeling en aanbieden van de nieuwste wellnessbehandelingen en productlijnen.
· Verantwoordelijk voor het opstellen van het salesplan, de uitvoering, evenals actief deelnemen aan verkoopactiviteiten, bewaken van het budget en de rapportage van resultaten. 
· Het verzorgen van verkooptrainingen en seminars.
· Maken van mailings.
· Bewaken en beheren van budget. 
· Contacten onderhouden met leveranciers, zowel in binnen als buitenland.
· Verantwoordelijk voor personeelsbeleid; functioneringsgesprekken, bijscholing,popontwikkeling en stage plaatsing.

· De leiding over een team van 10 medewerkers.
· Beheren en uitbreiden van het relatienetwerk.
· Adviseren over de uitbouw en optimalisatie van het dienstenportfolio.
02/01 tot 03/03: Ondernemer

Telemaniac Trading, Rotterdam

Eenmanszaak in daytrading, import, export en reseller van mobiele telefoons en accessoires.

· Import en export van bulk partijen mobiele telefoons en accessoires 
· Facturatie en orderafhandeling.

· Contacten onderhouden met trading maatschappijen ten behoeve van stockreselling.

· Het verwerven van handelslicenties van fabrikanten. 

· Verantwoordelijk voor cold prospect calls ten behoeve van het uitbreiden van het klantenbestand op wereldwijd niveau
· Up to date houden van website content met betrekking tot voorraad, marktprijzen en nieuwe modellen.
· Verantwoordelijk voor het plannen van projecten met betrekking tot communicatie netwerken voor mobiele telefonie, vaste net en internet.
01/00 tot 02/01: Account Manager
European Telecom BV, Rotterdam
Verantwoordelijk voor verkoop, acquisitie en relatiebeheer van communicatie netwerken, mobiele telefonie en accessoires. Daarnaast leiding gegeven aan het verkoopteam (buitendienst en backoffice) en projecten
10/95 tot 01/00: Beroeps militair 

Koninklijke Landmacht, Schaarsbergen. Korps Commando Troepen, Bergen op Zoom
Meerdere functies gehad zoals bataljons verkenner infanterie, opleider School Luchtmobiel en persoonsbeveiliger. 

De werkzaamheden varieerden van observeren, onschadelijk maken en beveiligen van personen en objecten, het opleiden van soldaten op de School Luchtmobiel, tot het inwinnen van informatie voor dreigingsanalyses ten behoeve van de beveiliging van Vips. 
Ook vredesmissies zoals Bosnië, Macedonië en Cyprus behoorden tot deze werkzaamheden.

09/94 tot 07/95: Verkoper binnendienst

Telemecanique NV, Rotterdam

Verantwoordelijk voor verkoop, facturatie, tracking van orders, ondersteuning van buitendienst vertegenwoordigers via back office en begeleiden van projecten. 

OPLEIDINGEN EN KWALIFICATIES 
1988 – 1991:

Commerciële economie



MEAO Voorne Putten, Spijkenisse

1991 – 1994: 

Commerciële economie




Hogeschool Enschede
1995


NIMA-A

2006:


Effectief Management




Baatout Training Center, Antwerpen

2007:


Cursus Coachen en leiderschap



CSA Europe, Ede

Talen:

Nederlands: 
mondeling en schriftelijk uitstekend

Engels: 
mondeling en schriftelijk uitstekend

Duits: 

mondeling en schriftelijk goed
Surinaams:
mondeling goed
Pc-vaardigheden: 
Volledig vertrouwd met de algemenere tekstverwerkings-, presentatie-, spreadsheetpakketten waaronder: Word, Excel, PowerPoint, Publisher. Verschillende kassa en boekhoudsystemen zoals Coach, IBSWIN, Da Vinci, WebCRM
INTERESSES EN AANVULLENDE INFORMATIE
Interesses en hobby’s: fitness, tafeltennis, Mui thai boksen, boksen, schrijven, lezen, reizen, vrijwilliger voor de Dreamfoundation en Dream 4 kids.
